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treder Instituttet af den statshge selvformkrmgsordnmg og vil herefter skulle tegne private. forsnk-
ringer vedr. brand, ulykker, skader m.v.

SSI’s produktansvar som p.t. dekkes ved en saerskllt tegnet produktansvarsfor51kr1ng svarende
til praksis i den farmaceutiske industri-— videreferes i kontraktperioden.

Instituttet kan i kontraktperioden optage midler fra puljeordmnger ol

Instituttet kan opkracve rykkergebyrer samt morarenter i forbindelse med forsmkede betalmger fra
‘kunder. -

5.5. Budgetteringsforudszetnihger _

Med undtagelse af de opgaver, SSI loser for de centrale sundhedsmyndigheder, leveres Instituttets

produkter og ydelser til aftagerne alene mod fuld brugerbetalmg, ligesom eksempelvis Instituttets
-eksportvarer afsattes efter almindelige forretningsmassige principper.

For s& vidt angdr de produkter og ydelser, som Instituttet leverer til sundhedsvzsenet, andre of-
fentlige aftagere m.fl., godkender Sundhedsministeriet principperne for Instituttets prisfastsattelse.
‘Priserne pa analyser, praparater m.v. fremgér af Instituttets produktkatalog, som rev1deres mindst én

gang arligt.

Som diagnostik- og laegemlddelproducerende virksomhed virker SSI inden for en branche, hvor
udviklingen af nye analyser og produkter ikke alene er meget kapitalkreevende, men ogsé meget tids-
krevende med udviklingsforlgb der typisk straekker sig over op til 10-15 &r — fra opfindelse over pa-
tentering, klinisk afprevning, registrering til egentligt markedsfﬂrmg og salg. For sdvel den nuve-
- rende diagnostik- og produktionsvirksomhed som for udviklingen af nye analyser og produkter er
eksterne samarbejder, indlicensering af teknologier, lenarbejde m.v. iboende dele af SSI's virksom-
hed, og Instituttet har derfor pa bade forskningsomradet og det kommercielle omrade indgget en lang
reekke aftaler med inden- og udenlandske samarbejdspartnere. -

Disse forsknings- og forretningsmassige samarbejder omfatter bl.a. aftaler og kontrakter med sy-
ge31kr1ngen og sygehuskommunerne, kommercielle aftaler om produktion, salg og distribution af
SSI’s produkter — typisk indgéet med private selskaber, leje- og leasingaftaler, licensaftaler med pri-
vate selskaber og offentlige institutioner, forskningssamarbejdsaftaler med private selskaber og of-
fentlige institutioner, eksempe1v1s baseret pé bevillinger fra Grundforskningsfonden, EU, private
fonde o.s.v. ‘

En rakke af ovennavnte aftaler er af kortere varighed, fordi produkter, pris, maengde og levering
lebende er til forhandling mellem parterne. Andre aftaler, som eksempelv1s forhandler- og agent-
aftaler vil almindeligvis fra indgaelsestidspunktet ikke kunne opsiges de ferste tre til fem &r. De stra-
tegiske forskningssamarbejdsaftaler vil typisk vare af lengerevarende karakter, iser fra det tids-
punkt/den situation hvor parterne i feellesskab opndr patentbeskyttede rettigheder, som kan vere
grundlag for udvikling af nye produkter. I disse situationer vil parternes genmdlge kontraktlige ret-
tigheder og forpligtelser vare snavert forbundet med udnyttelsen af patentet i dets levetid, ligesom
andre strategisk kommercielle samarbejder almindeligvis vil have en leengere lobetid pa grund af de -
strateglske bindinger og omkostninger (udvikling, produktion, salg m.v.), som parterne gensidigt pé-
tager sig. Et eksempel herpa er det flerrige strategiske og kommercielle samarbejde, som Instituttet
har indgéet med det amerikanske selskab AMVAX omkring udvikling og salg af de ﬂervalente vac-
ciner, der i dag er grundstammen i det danske bernevaccinationsprogram.

Det forventes, at Instituttet fremover bade vil viderefare og mdgé nye strategiske alhancer og sam-
arbejder med offentlige institutioner, private virksomheder m.v. i ind- og udland.

Instituttet kan derfor uden sarskilt foreleeggelse for Folketmgets Flnansudvalg indgé nye samar-
- bejdsaftaler m.m., der reekker ud over det enkelte finansér, forudsat at Instituttet i forhold til den en-
kelte aftale ikke pétager sig en gkonomisk haftelse(netto), som overstiger 50 mio. kr. Det forud-
szttes desuden, at engagementet holder sig inden for Instituttets 1nvester1ngsrammer og falder inden
for Instituttets virksomhedsomrade og idégrundlag samt i gvrigt er i overensstemmelse med de af-
talemassige kutymer, der galder inden for medicinalbranchen. v

Som led i denne kontraktstyringsaftale etableres der et Institutrad, jf. afsnit 2.5. I txlknytmng hertil
forudszttes det, at SSI’s direktion forelaegger alle vasentlige strategiske spergsmal og forhold om-



