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Transfer pricing er ikke en eksakt videnskab, og
anvendelsen af den mest hensigtsmaessige metode el-
ler de mest hensigtsmassige metoder kan fore til fast-
saxttelse af et interval for armsleengde prisen. Arms-
lzengde prisen er saledes ikke én bestemt pris, hvorfor
der bar accepteres et interval af priser, hvortil der
ikke foretages korrektion. Falder prisen derimod
udenfor dette prisinterval, ber en korrektion af pris-
fastszettelsen ske til det punkt i intervallet, der bedst
reflekterer den foreliggende transaktions betingelser.

Med henblik pi at opnd en fuldstendig forstielse
af de forhold, der omgiver den interne transaktion,
kan det veere hensigtsmessigt at der anvendes data
fra en flerdrig periode. Dette gaelder sivel data fra
tidligere ar, som data for efterfglgende ar.

Kapitel 11 og 111 - Traditionelle transaktionsbaserede
metoder og andre metoder (avancebaserede metoder)

1 kapitlerne II og III gennemgas metoder, som
skattemyndigheder og skatteydere anbefales at an-
vende ved fastszttelsen af, om betingelserne i kom-
mercielle eller finansielle transaktioner er i overens-
stemmelse med armslengde princippet.

1 kapitel 11 beskrives de sdkaldte »traditionelle
transaktionsbaserede metoder«. Disse metoder er
den fri markedspris-metode (CUP metoden), videre-
salgspris-metoden og kostpris plus avance-metoden.

Ved den fri markedspris-metode sammenlignes
prisen pa varer og tjenesteydelser med prisen pa til-
svarende varer eller tjenesteydelser, overfort mellem
nafhangige parter. Ved denne sammenligning er det
nedvendigt primeert at undersgge, om der findes pro-
dukter, der er tilstreekkeligt sammenlignelige. Sa-
fremt dette ikke er tilfeldet, skal der sa vidt muligt
foretages reguleringer for at eliminere de foreliggen-
de forskelle. Endvidere skal der tages hensyn til en
rackke andre faktorer, der kan pévirke priserne. Det
er saledes nedvendigt at tage hensyn til f.eks., om de
markeder, hvor vareme er solgt, er skonomisk sam-
menlignelige, om salgstidspunktet er det samme, om
varerne er solgt samme sted i keeden fra producent til
forbruger o.s.v. Hvis forhold som de ovennavnte har
vaesentlig indflydelse pa prisen, skal der igen foreta-
ges reguleringer for at eliminere disse forskelle.

Den fri markedspris-metode er den mest direkte
metode og ber anvendes i alle tilfaelde, hvor der fore-
ligger tilstreekkeligt sammenlignelige produkter. Det
er imidlertid ikke altid muligt at finde tilstreekkeligt
sammenlignelige produkter, hvorfor det kan veare
nedvendigt at anvende en af de falgende metoder.

Ved videresalgspris-metoden begyndes med at
fastsla den pris, hvortil et produkt, der er kebt hos en
forbundet virksomhed, bliver videresolgt til en uaf-

heengig virksomhed. Denne videresalgspris bliver
herefter reduceret med en rimelig bruttoavance. Efter
fradrag af denne kan det resterende belob betragtes
som en armslengde pris for den oprindelige overfor-
sel af produktet. Ved anvendelsen af denne metode
kraeves normalt feerre reguleringer som felge af for-
skelle i produkterne end ved den forrige metode.
Derimod skal der reguleres for de funktioner, der ud-
fores forinden eller i forbindelse med videresalg. Det-
te kan vare videreforarbejdning af produktet, pafer-
sel af varemarke, patagelse af garanti m.v. Videre-
salgsprisen findes lettest, hvor produktet ikke ndres
vaesentligt forinden eller i forbindelse med videre-
salg. Endvidere ma der foretages regulering, sdfremt
videreszlgeren har monopol pa videresalg af pro-
duktet.

Kostpris plus avance-metoden tager udgangs-
punkt i de omkostninger, som en virksomhed afhol-
deri forbindelse med formuegoder eller tjenesteydel-
ser, der er overfort eller ydet til en forbundet virk-
somhed. Dette belgb opskrives med en rimelig brut-
toavance (kan f. eks vaere lig bruttofortjenesten ved
salg til uafhengige virksomheder). Denne metode er
serlig anvendelig, hvor de interne transaktioner be-
star af halvfabrikata, hvor parterne har indgaet inte-
grerede produktionsaftaler, langfristede kebs- og
salgsaftaler eller den handlede vare er til rddighed
stillede serviceydelser. Metoden indebzerer en vurde-
ring af sivel omkostninger som bruttoavance. Meto-
den vil derfor kunne pévirkes af en rakke forskelle
mellem virksomhederne. Det navnes endvidere, at
metoden forudsztter at omkostningerne beregnes pa
samme vis, eller at der kan reguleres for forskelle.
Dette kan give problemer, idet der ikke findes inter-
nationalt anerkendte standarder for beregningen af
omkostninger.

Ovennzvnte metoder, der har varet generelt ac-
cepterede i mange ar, er at foretrazkke nar det skal
fastslas, om betingelserne for de kommercielle og fi-
nansielle forbindelser mellem forbundne virksomhe-
der er i overensstemmelse med armslangde princip-
pet.

Kompleksiteten i erhvervslivet kan imidlertid
medfere, at de traditionelle metoder ikke kan anven-
des alene, eller undtagelsesvist slet ikke kan anven-
des. Der kan saledes vare tale om en steerkt integreret
koncern, der fremstiller et eller flere helt unikke pro-
dukter. I-disse tilfelde kan det vaere meget vanskeligt
eller umuligt at fremskaffe eksternt materiale, der
kan anvendes som grundlag for en sammenlignelig-
hedsanalyse.

Med henblik pa disse situationer er der i kapitel 111
redegjort for andre metoder, der eventuelt kan an-
vendes som tilnzrmelse til armslzngde vilkar. Disse



