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Bilag til f. t. beslutn. vedr. bevilling til Svendborg Veerft

Hvis dommens praemisser, som vi forventer
det, precist reflekterer de skriftlige og mundtli-
ge retsforhandlinger, er der fastlagt klare og en-
tydige betingelser for de tyske vaerfters fremti-
dige kapacitet.

Tyske regeringers muligheder for yderligere
at fremme sin nationale industri pd nabolande-
nes bekostning gennem subsidieringer, sdledes
som man har gjort det siden 1990, vil pa afge-
rende vis vare begraenset i hvert fald, hvis der
skal vare nogen mening med EU-samarbejdet.

Feor retssagen var Europa-Kommissionens
tilladelse til subsidiering af tyske vearfter si
fleksibel i sine rammer, at mulighederne for at
tilgodese og stette danske varfters vigtigste
konkurrenter var nasten ubegransede. Det
forventer vi, at retssagen har @ndret markant.
En n®rlasning af dommens pramisser skal be-
krefte eller afkracfte denne opfattelse.

Hvis danske verfter og den evrige danske
maritime industri i fremtiden kunne nyde en
politisk bevagenhed, som vore EU-konkurren-
ter hele tiden har haft, og som ville svare til den
beredvillige stptte, andre danske erhverv mod-
tager f.eks. fra Landbrugsministeriet, ville
dansk maritim industri om ikke blomstre, s&
dog fastholde mange gode arbejdspladser.

Men maéske behgver veerftsindustrien ikke en
sddan stette — den kan klare sig, hvis blot det,
der opleves som direkte modarbejde, ville op-
here.

Skibsveerftsforeningen havde to formal med
at anlaegge sag mod Kommissionen.

Et: At gore indsigelse mod ensidig begunstl-
gelse af vore tyske konkurrenter — en be-
gunstigelse, som ikke kan vere i overens-
stemmelse med EU-reglernes 4nd.

To: P& eneste mulige méde at protestere mod
den virksomhedsfilosofi, Bremer Vulkan
Gruppen med stette fra medlemmer af
Kommissionen sggte at gennemfore.
Bremer Vulkan Gruppens mal var &ben-
lyst at opnd dominans i Europa gennem
‘ensidig stette til tysk maritim industri.
Dette mél blev af andre, men nu velkendte

- grunde ikke ndet. Dette var netop, hvad
Sklbsvaerftsforenmgen forudsagde allere-
dei1992.

Havde den danske regering i maj 1994 stottet
Skibsverftsforeningen, ville denne dom veere
afsagt for to r siden. Var det sket, ville betyd-
ningen for dansk og europ=isk veerftsindustri

have varet endnu sterre — og amerikansk ratifi-
cering af OECD-aftalen ville have varet en re-
alistisk mulighed i stedet for den nu kendte
kontante afvisning,

Erhvervsredegorelsen

Ifelge regeringsns Erhvervsredegerelse har
sdkaldte lgntunge virksomheder med enkle
produkter ikke nogen fremtid i Danmark.

Det er antydet, at dansk maritim industri fal-
der inden for denne kategori af virksomheder,
dvs. virksomheder, som ikke skal sgge at kon-
kurrere internationalt med Danmark som base,
og som — ma det forstds — ikke skal forvente po-
litisk stette, hvis de forseger sig. Tilsvarende
har varet fremfort tidligere, men det bliver det
jo ikke mere rigtigt af.

Derfor gnsker Skibsvarftsforeningen at ud-
tale:

Erhvervsredegerelsen skjuler vigtige dele af
sandheden. Det kan der naturligvis vere flere
grunde til. Maske ved man ikke bedre — eller
méske gores det, fordi redegerelsen er en del af
den retorik, der anvendes for at slore uheldige
virkninger af den ferte politik. Herom m4 man
selv demme, men realiteterne er:

— Dansk maritim industri er — malt pa produk-
tivitet og evne til at skabe komplicerede pro-
dukter, der fremstilles med brug af teknolo-
giens mest avancerede processer — interna-
tionalt konkurrencedygtig.

— Dansk maritim industris medarbejdere er pa
lgn fuldt internationalt konkurrencedygtige,
ndr der males efter personlig skat, afgifter og
moms. Men der er naturligvis store forskelle,
nér disse legges til.

— Dansk maritim industris medarbejdere er
derfor ikke internationalt konkurrencedygti-
ge pé len, nar der males for skat, og nir de
lgnbetingede virksomhedsafgifter inklude-
res.

— Siden 1993 har bl.a. danske vearfter massivt

* tabt konkurrenceevne trods meget betydelige
produktivitetsstigninger — og til trods for, at

- veerfterne i samme periode har formdet at
indkebe materialer og ravarer til-markant
faldende pris i kroner. Dette sidste er natur-
ligvis opnéet ved den stadigt stigende krone-
kurs.

Siden 1993 er kronens veerdi i terminssikrede

kurser steget med 6 procent over for DEM

24 procent over for USD



