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bistand af disse organisationer har Byggeeksportrådet til hovedformål at søge gennem- 
ført samarbejde og koordination omkring aktiviteter, der har til formål at bibringe 
byggeriets virksomheder et grundlag for effektiv deltagelse i byggeeksporten. Gennem 
indsamling og bearbejdning af et omfattende informationsmateriale om eksportmu- 
ligheder og forhold samt gennemførelse af kurser og møder søges byggevirksomheder- 
nes viden om eksport forøget. Hertil kommer arrangementer i forbindelse med udstil- 
linger og messer samt kontaktmøder mellem virksomhederne og potentielle aftagere. 
Endvidere arbejder Byggeeksportrådet for eksportgruppedannelser inden for bygge- 
riet samt gennemførelse af analyser af byggeriets enkelte virksomheder med det 
formål at skabe grundlag for planlægning af fremtidige danske byggeeksportinitiati- 
ver. 

Størstedelen af byggeriets virksomheder, herunder også en del af de største 
virksomheder, begyndte først egentlig at gå ind i byggeeksportaktiviteter i forbindelse 
med den mærkbare nedgang i den hjemlige byggeaktivitet i 1973-74. For de fleste 
virksomheder var man hermed ude i en helt ny situation. Man havde i modsætning til 
de traditionelle eksporterhverv hverken eksporterfaring eller personale, som kunne 
arbejde med eksportopgaver. Disse forhold giver en stor del af baggrunden dels for 
Byggeeksportrådets stiftelse, men også for de meget omfattende opgaver, rådet hidtil 
har måttet arbejde med. 

I det første år efter Byggeeksportrådets stiftelse har rådet primært lagt vægt 
på generelt at skabe et grundlag for, at de danske byggeeksportører stod bedre rustede 
til eksportopgaverne. Således har hovedvægten været lagt på en konkret vejledning 
af danske byggeeksportører i form af orientering og informationsspredning om grund- 
laget og mulighederne for at gennemføre eksportaktiviteter. Et  resultat af denne virk- 
somhed fra rådets side har været, at der i dag allerede arbejdes betydeligt mere be- 
vidst og målrettet med eksportopgaverne i de danske byggevirksomheder, hvilket 
bl. a. medfører, at der ikke spildes ressourcer på ukvalificeret eksportarbejde, 
som ikke medfører resultater. Ifølge sagens natur er det ikke muligt at angive, hvor 
stor en del af det sidste års betydelige stigning i byggeeksporten der direkte kan hen- 
føres til Byggeeksportrådets aktiviteter. 

Som en del af de opgaver, Byggeeksportrådet har gennemført, kan mere sum- 
marisk nævnes, at rådet allerede i 1976 i samarbejde med Industrirådet, Håndværks- 
rådet og Handelshøjskolen i København udgav en vejledning for byggeriets eksport- 
begyndere med titlen 홢Byggeeksportørens vejledning". Denne publikation har været 
meget efterspurgt og er foreløbig udsendt i henved et par tusinde eksemplarer til 
byggevirksomheder over hele landet. 

Byggeeksportrådet, der også har et nært samarbejde med udenrigsministe- 
riets markedsafdeling, har været medredaktør på Denmark Review's specialudgave 
om byggeri. Publikationen, der er trykt i 60.000 eksemplarer på tysk og engelsk, har 
resulteret i etablering af et meget betydeligt antal kontakter i en lang række lande 
for en stor kreds af danske byggeeksportører. Herudover arbejdes der for øjeblikket 
med en beskrivelse af dansk byggeris leverancemuligheder, som vil blive udsendt til 
udenrigsministeriets udsendte personale og til eksportstipendiaterne for at ruste disse 
bedre i deres eksportbestræbelser for dansk byggeri. 

Byggeeksportrådet har nylig udsendt 5 detaljerede vejledninger, der belyser 
indgangskanaler til projekter støttet af internationale organisationer såsom Verdens- 
banken, den interamerikanske udviklingsbank, FAO og andre. Der har hidtil hersket 
stor mangel på viden blandt danske byggeeksportører om disse organisationer og de 
betydelige projekter, der støttes, og som danske virksomheder også har mulighed for 
at deltage i. Man forbereder yderligere vejledninger vedrørende de øvrige internationale 
finansieringsorganisationer. 

De sidste års erfaringer har vist, at forudsætningen for, at mindre og mellem- 
store danske virksomheder kan konkurrere, er, at der etableres et nært samarbejde 
på projektbasis. 

Byggeeksportrådet har derfor afholdt en lang række orienteringsmøder for 


