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ensstemmelse med handelsministerens ud-
talelse i folketinget i februar 1968 i forbin-
delse med lovens forste forlengelse — gives
dispensation i de af stk. 4 omhandlede til-
feelde. Det vil derfor ikke betyde nogen
veasentlig reel sendring i retstilstanden, at
datoen ,,1. november 1968 wndres til ,,18.
november 1967“. Industrien skal anmode
om, at dette sker, saledes at den usikkerhed,
der ellers vil knytte sig til fortolkningen af
§ 1, stk. 4, undgss.

. Bemsrkningerne til loviorslaget til dis-
pensationsparagraffen, § 2, stk. 2, vil meget
let kunne fortolkes siledes, at monopol-
tilsynet.kun anger sig berettiget til at med-
dele generelle dispensationer, sifremt disse
falder ind under eksemplerne a, b og ¢, jir.
ordene: ,,Man finder det gnskeligt at udvide
og nermere precisere de omstendigheder, her-
under ..... “.

il de anforte eksempler skal bemaerkes

Ad eksempel o: Industrirddet gar ud fra,
at nar det nevnes, at der skal gives dispen-
sation fra avancestoppet, hvor en virksom-
hed i tiden umiddelbart for 18. november
1967 havde en unormal lav bruttoavance,
er dette udtryk for en yderligere lempelse i
forhold til det af daveerende handelsminister
Ove Hansen, ved lovens indferelse i novem-
ber 1967, omtalte eksempel: at dispensa-
tionsbestemmelsen. teenkes anvendt for virk-
somheder, der har haft underskud. Industri-
radet ma derfor forstd -eksempel a. p4 den
made, at der ikke skal lesgges for steerk veegt
pa ordet ,,unormal“ Hvis man gjorde dette,
ville man ogsd komme i den uretfeerdige
situation, at den virksomhed; der hidtil
har kort darligt, vil kunne stilles bedre
end den, der har kert halvdarligt.

Mens det af lovens § 1, stk. 1, klart frem-
gér, at virksomhederne skal fordele om-
kostningsforegelser pi hele varesortimentet
(hvilket: 1 eovrigt er seerdeles besveerligt og
ofte uhensigtsmeessigt) tales der i dette
eksempel om ,,virksomheden® — altsd det
samlede @konomiske resultat i virksom-
heden. Dette forekommer urimeligt. Dette
indebarer f. eks. ., ab en virksomhed, der

ved sit salg pd hjemmemarkedet, ikke kan
opnd dispensation, mens konkurrenten, der
maske kun swlger pd hjemmemarkedet —
ogsé med underskud - kan f8 dispensation.
Det nevnte eksempel vil ogséd indebzre, at
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den virksomhed, der afsetter varerne A og
B — A med overskud og B med underskud
— ikke kan opna dispensation, mens kon-
kurrenten, der kun sxlger varen B, kan
opné dispensation. Industrirddet er bekendt
med tilfeelde, hvor afssetningen til en inter-
national koncerns danske afdeling ma foregé
til lavere priser end til koncernens afdelin-
ger i udlandet.

Som det fremgar af disse eksempler vil

det veere rimeligh, at der ogsd ,forudsettes
givet dispensation®, ndr et afgrenset vare-
omrade giver lav bruttoavance, og nar af-
seetningen, pd hjemmemarkedet giver lav
bruttoavance.
-~ Ad eksempel b: Industrirddet gar ud fra,
at eksemplet ikke. blot omfatter varer, der
»er hjemtaget® for 1. november, men ogsd
varer, der hjemtages efter dette tidspunks.
Industrivddet gar endvidere ud fra, at til-
svarende ms gelde, hvor virksomheder
hjemtager varepartier i varierende kvalitet
til samme priser. Eksemplet er nzvnt af en
virksomhed, der hjemtager ratre til frem-
stilling af mebelplader, og som ensker at
beregne varierende salgspriser for forskelhge
kvaliteter.

Ad eksempel c: Begrebet Lravarer” skal
formentlig forstds i vid betydning, saledes
at de varer og materialer, som en produk-
tionsvirksomhed hjemkeber med henblik ps
at lade dem indga i produktionen, er om-
fattet af eksemplet. Séfremt genanskaffel-
sesprisen i en lengere periode er lav, kom-
mer virksomhederne i klemme, nir brutto-
avancen skal nedssttes med samme procent.
- P& grundlag af en rekke henvendelser fra
brancher og virksomheder skal Industri-
radet fremsette onske om, at nedennmvnte
eksempler pé, at dispensation vil veere ngd-
vendig, ogsd nevnes:

" Eksempel d::Det vil navnlig for mode-
afheengige brancher vere helt urimeligt,
hvis omkostningsforegelser, der tillades ind-
regnet i priserne, ikke kan fordeles pa sorti-
mentet efter de muligheder, som konkur-
rencen giver. I, eks. fremstilles der pa de

- fleste tekstilfabrikker et stort antal dessins
har overskud pé sin eksport, men underskud |

og det betragtes som ,livevigtigt”, at man
far lov il at forheje prisen pé de varer,
som moden foretreekker, samtidig med at de
foreeldede dessins seelges uden avance eller
med tab. Et tilsvarende enske fremseettes
fra en anden branche — med meget stort



