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der resulterer i et prisafslag, der igen kan
vare enten procentvis eller en reduktion af
enhedsprisen. Der kan vare tale om korri-
geringer som folge af pris- eller kvantums-
fejl ved fakturaudstedelsen, eller der kan
veere tale om korrigering af en i den oprinde-
lige faktura anvendt ubetingede kvantums-
rabatsats.

Endvidere kan der vere tale om regule-
ring af en tidligere udstedt konsignations-
faktura, hvor den oprindelige pris ikke har
kunnet holde. Eller der kan veere tale om
prisgodtgerelse pé en kebers beholdning af
swlgers produkter i tilfeelde, hvor der er tale
om betydningsfulde markevarer med fabri-
kantens nedseettelse af den landsaverterede
vejledende udsalgspris.

Alle de nevnte former er prisreduktioner
og iklke rabatter, men de sidste eksempler
vedrgrer forhold, der ikke var kendt pé
faktureringstidspunktet, som falder sam-
men med leveringstidspunktet. Dette be-
tyder altsd, at ogsé prisreduktioner kan op-
deles i betingede og ubetingede prisreduk-
tioner.

Ogss efterbetalingsfakturaer — som vi
med tilfredshed konstaterer man er villig til
at lade indgs i oms-regnskabet — kan, som
pavist i vort forste indleeg, opdeles 1 ube-
tingede og betingede efterbetalinger: den
del af efterbetalingen, som er kontraktligh
eller kutymemeessigt aftalt, og den del, der
ved ordreafslutningen er betinget af af-
tagerens endelige regnskabsresultat og af
konkurrenternes ditto.

Endelig er der selve det rejste problem om
rabatternes indregning i omseetningens op-
gorelse. Tilsvarende som for prisreduktio-
nerne er der en lang skala rmkkende fra
ubetingede til betingede. Som pavist af
Industrirddet i bilag 47 er det ikke ualminde-
ligt, at en kasserabat er fratrukket, selv-
om den er betinget af betalingsvillkér, som
endnu ikke er opfyldt. Dette kan skyldes, at
smlger har rig erfaring for og fuld tillid til, at
kober overholder betingelserne, eller det kan
skyldes, at man giver visse kunder en pris-
maessig preference, men uden at have an-
stillet ngjere handelsretlige betragtninger
blot kalder prisafslaget 1 fakturaen for
kasserabat.

Som et eksempel pa, hvor vanskeligt deb
kan veere at beskrive erhvervslivets rabat-
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system med ordene ,,. .. og andre rabatter,
der er betinget af vilkdr, der ikke er opfyldt
ved leveringen®, skal nsvnes: En meerke-
varefabrikant arbejder pd landsbasis med
en progressiv ubetinget kvantumsrabat ved
salg til detailhandlere. Varerne distribueres
gennem grossister, der yder disse kvantums-
rabatter ved salget af fabrikantens varver.
Ved salget fra fabrikant til grossist kendes
disse rabatters endelige veordi ikke, hvorfor
man aftaler, at grossisten senere vil {3
kreditnota, nar han har opgjort sin rabat-
ydelse. Mellem detailhandler og grossist er
rabatten ubetinget, men mellem grossist og
fabrikant er rabatten betinget af vilkar, der
ikke er opfyldt ved leveringen til grossisten.
De ovenfor omtalte varianter inden for
omradet er et skensomt udpluk af de faktiske
forhold inden for erhvervslivet og kunne
sikkert udbygges med en lang rekke yder-
ligere muligheder, der kun ville medvirke til
at dokumentere, at der findes en uendelig
glidende skala, hvor det ikke er muligt at
drage en objektiv og klar skillelinie mellem,
hvad der forstas ved rabatter, og hvad der
forstds ved prisgodtgerelser, og mellem
hvilke der er betingede, og hvilke der er
ubetingede i forhold til leveringen.
Formalet med det fremsatte lovforslag
mé kun veere at tilgodese statens indtegter
og kontrollen hermed og ikke at tage stilling
til, hvilke rabatformer der er hensigts-
meessige at anvende i erhvervslivet.
Endvidere ma det vere lovformuleringens
opgave at gere administrationen af loven,
som skal gennemfgres af ca. 350.000 er-
hvervsvirksomheder, s& enkel som muligt,
hvilket bl a. indebaerer, at der nedigt mé
opstd tvivl om fortolkningen af lovens be-
stemmelser, og at det er muligt at behandle
de forskellige debet- og kreditnotaformer
med samme administrationsteknik. Det mé
erindres, at kun i et fatal af virksomhederne
vil det veere muligt at have eksperter, der
tor patage sig endeligh at definere et kredit-
notagrundlag som henhorende til en be-
stemt af de to kategorier, hvis sondringen
mellem betingede og ubetingede rabatter
skal opretholdes. Forretningsgangen i virk-
somhederne bor tilrettelegges sddan, at det
ganske unge rutinepersonale, som er ansat
pé ordrekontorer og i faktureringsafdelinger,
pa egen hind kan gennemfore de lobende



