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overskud. Medens det for var saledes, at de
ringeste erhvervsudgvere blev skubbet ud
af konkurrencen af de dygtige erhvervsud-
overe, si kan de dygtige udevere i kraft
af priskontrollen lade den fordel gi i
deres egen lomme, som opstir ved deres
dygtighed, hvad jeg i og for sig ikke har
noget imod, men det er muligt, at de ville
anvende den pd en anden mdade, hvis der
var frihed, nemlig til at prove at f3 fat i en
sterre kundekreds. Det er denne kappestrid,
denne fri konkurrence, som vi mener er
meget sundere end nogen offentlig priskon-
trol, og som vi mener vil medfere billigere
priser, end den offentlige priskontrol forer til.
Vi vil derimod veere med til at ophwve en
hel del af de privilegier, der uddeles, f. eks.
tildelinger. Der gives serlig heldige tilde-
linger af bade det ene og det andet. Tag
f. eks. en ting som sukker. De gamle virk-
somheder, f. eks. de store bryggerier, fir en
stor portion sukker til brug ved fremstilling
af mineralvand, medens nye virksomheder,
-som pé& grund af forbrugsomlegningen en-
sker at begynde en fremstilling af mineral-
. vand, intet sukker kan fi. S& kan de heller
ikke komme i konkurrence med de store, og
84 kan de smd, som arbejder med mindre
omkostninger, ikke komme langt og altsi
ikke bringe priserne ned ps det omride.
K. eks. onsker visse smd hvidtelsbryggerier
ude i landet pa grund af forbrugsomleg-
ningen at g ind for en sterre mineralvands-
produktion, men de kan ikke f& nogen til-
deling, og de kan ikke bruge det, der hedder
saftsukker; det duer ikke. De kan kobe
det hvide sukker sort, og det duer, men de
kan ikke konkurrere, nar de skal give en
overpris for det hvide sukker. Og hvor kan
de 8 det? Ja, det kan de f4 hos dem, der
har privilegierne, f. eks. de marmelade-
fabrikker, som under krigen havde oparbej-
det en Igroc‘{uktion, som de ikke kan afsette
i gjeblikket; derfor har de ikke brug for den
sukkertildeling, de fir, og selger den pi det
gorte marked b1l disse mineralvandsfabriklker,
som derved'far en’for hgj produktionspris, og
derfor kan der ingen konkurrence komme.
Det{samme gelder vognmandskersel. Det
er kun de heldige, der kan kebe en ny last-
vogn, og hvis man vil have en billig last-
vogn, er det igen kun de heldige, der kan f3.
Der findes f. eks. visse kendte merker, som

214

%/, 51: 1. beh. af £. 4. L-om wndr. i L. om priﬂer‘m. v.

3404

er- billigere end andre mindre kendte. De
fa kendte meerker ligger, til trods for at de
har samme veerdi i praktisk brug som de
mindre kendte meerker, pd den halve ind-
kebspris i forhold til disse. Men nir man ikke
kan fa det kendte merke, bliver man tvun-
get til at kabe det ukendte meerke eller kere
videre med den. gamle vogn, hvilket er meget
dyrere, for der gar lige s& meget til reparatio-
ner i lobet af et par ar, som det koster at
kobe en ny vogn. Derfor kan man ikke fa
prisen ned for de varer, dér transporteres,
og det er de grove varer, som det betyder
noget for, meelk, kartofler og den slags ting,
som kommer ude fra landet og vejer en hel
del i forhold til, hvad de koster. Det er en
fordel for dem, som tilfwldigt far fat i en
moderne vogn til den rigtige pris, men denne
fordel kommer ikke forbrugerne tilgode,
som den skulle.

Derfor ma jeg sige til den hajtwrede han-
delsminister, at vi md have privilegierne
ophwevet. Vi mi serge for, at vi far de ting
ind i landet, som kan gore varerne billigere,
sé vi far den sunde konkurrence frem. Og
det er den nuveerende regering jo herre over,
for den kan bare give importen fri; si far vi
de billige varer ind, og priserne bliver lavere.
Det virker meget bedre end den offentlige
priskontrol: -

Lovforslaget siger — det er forresten det
eneste, paragraffen drejer sig om —, at man
kan begrense nettoavancen, hvor dette
skennes rimeligh. Men hvem er det, der skal
skenne? Det er altsd et organ, der hedder
priskontrollen, men. det har ingen forudseet-
ninger for at kunne skonne, for det ligger jo
meget forskelligt, hvad der er en rimelig
avance. Tager vi en isenkramforretning, som
handler med sem og skruer og lysekroner,
sd ligger det sidan, at hvis man ikke kan
fa solgt lysekronerne om efterdret, mé man
heenge dem pé loftet til newste efterdr, medens
sgm. og skruer kommer ind fra grossereren
hver eneste dag. Derfor ligger avancen pa
sgm og skruer selvfelgelig pa en 7—8 pot.,
medens avancen pa lysekroner méske ligger
pad B0 pet. Man synes maske, det er
meerkeligh, at der skal vere s& meget
hojere avance pa det ene end pd det
andet, men det er hojst sandsynligt, at
det er en meget bedre forretning at smlge
som og skruer med 7—8 pct.s avance end
lysekroner med 50 pet.s. Det afhenger af



