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[Madsen-Mygdal.]
gentager: jeg vil advare serede Medlemmer
mod at tilleegge Tapethandlerne eller Tapet-
fabrikanterne seerlig daarlige Hensigter. Der
er Tale om, et System her, som, er meget mere
almindeligt udbredt, end de fleste maaske
teenker sig. Og naar man staar overfor dette
System, vil jeg sige til dem, der med Hen-
blik paa en eventuel Lovgivning har talt
saa smukt om, at vi skal beskytte Friheden
— hvad jeg er ganske enig med dem i —:
Er dette Frihed for Handelsstanden, er det
Vilkaar for et frit Exhvervsliv, og er det Vil-
kaar, der er en fri Kobmandsstand veerdige?
Mener det erede Medlem Hr. Christmas
Moller, at her er det den frie Konkurrence,
Krefternes frie Spil, som han udtrykte sig,
der fastseetter Prisen?

"Men i hele dette Forhold er der en
Omsteendighed, som, er egnet til at veeklke
til Eftertanke. Systemet gaar ud paa,
at det er Fabrikanten og Importeren,
der dikterer de handlende de Priser, hvortil
de maa videreselge Varerne til Forbrugerne.
At de bestemmer hver for sig, hvad de
vil selge Varen for, det er der ikke noget
at sige til, det vil jeg altid heevde, at en
Mand, der har en Vare, han maa selv
om, hvad han vil have for den, om han
vil selge den. Det er en rimelig Ting.
Men man fastswtter i Feellesskab ogsaa,
hvad Varen skal widereswlges for, man
dikterer Kgbmanden den Mindsteavance,
hvortil han maa swmlge videre. Det fore-
kommer mig, at "det kan der siges en
hel Del imod. Det er ikke umiddelbart
indlysende, hvorfor Fabrikanten blander
sig ind 1 dette Avancespergsmaal og ger
det paa den Maade, at enhver Form for
virkelig Konkurrence er udelukket. Hvad
Interesse har f. Eks. en Tobaksfabrikant
i at diktere alle Cigarhandlere, at de for
at leegge en Cigar over Disken skal tage
en Avance, et Vederlag, der er lige saa
stort og maaske sterre end det, Arbejderen
faar for at rulle Cigaren. Man skulde
egentlig synes, at enhver Fabrikant var
interessereb i at faa sine Varer distribueret
ud til Publikum saa billigh som muligt,
desto mere kan han selge. Hvis han vil
veerge sig imod, at hans Varer bliver skruet
alt for hejt op i Pris, inden de naar ud il
Publikum, og derfor vil fastseette en Hojeste-
pris, er det forstaaeligh, men det modsatte,
Mindsteprisen, Mindsteavancen, forekom-
mer mig at vere mere meerkeligh. Forkla-
ringen er utvivlsomt den nserliggende, at
heller ikke Fabrikanterne staar frit, ogsaa
de er under Tvang, i alt Fald i de fleste
Tilfeelde. Jog tor ikke sige, at det er
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en almindelig Regel, men i de fleste Til-
fwelde er Initiativet ikke Fabrikanternes,
det er Organisationerne indenfor Handel-
standen, der bruger dem som Redskab,
idet de gor det til en Betingelse for over-
hovedet at forhandle Varen, at Habrikan-
terne gor deres Leverancer betinget af de
Mindstepriser og de Mindsteavancer, de
kan enes om. Derved udvides Aftalerne
til at geelde Tkke-Medlemmer, det vil sige,
de blive fuldkommen almindelige. Der er
overhovedet ingen, der kan komme uden-
om. Forbrugerne er solgte paa Forhaand.
Forholdet er her ganske det somme, som
det 1 Ojeblikket er med Hensyn til den
Pris, der skal fastsettes for Arbejdsydelser
i den kommende Tid. Arbejdsgivere og
Arbejdere sidder og forhandler, og Forligs-
manden. treeder vel 1 Virksomhed, men de,
der skal betale Arbejdsydelsen, er ikke
repreesenteret. Tilfeldet er ganske deb
samme ved Fastsettelse af Prisen paa
Varen, med samme -effektive Virkning.
Forbrugerne tror maaske, der er Konkur-
rence, men den findes ikke. Den er paa
Forhaand udelukket.

Jeg onsker ikke med disse Bemserk-
ninger at rette nogen Bebrejdelse mod
Detailhandlerstanden i Almindelighed. ..
De Herrer behover ikke at smile, de erede
Medlemmer kan jo komme herop og bevise,
at det ikke er righigh. Det er, som sagh,
ikke mnogen Sigtelse mod Detailhandler-
standen i Almindelighed, i alt Fald ikke i
den Retning, at den enkelte Detaillist
gennem denne Ordning tiltvinger sig alt
for stor Fortjeneste paa Publikums Bekost-
ning. Jeg tror ganske vist, at mange
Avancer er ublu og urimelige i Gjeblikket
selv under Hensyn til de meget hoje Len-
ninger og ogsaa Butiksudgifterne, herunder
Butikslejen, der er et direkte Resultat af
Lonniveauet i Byggefagene. Selv med alt
dette taget i Betragtning tror jeg, der er
mange Avancer, der er ublu og urimelige.
Men jeg har ingen Grund til at fro, at selve
Aarsfortjenesten for den enkelte Detaillist
er urimelig stor; i mange Tilfeelde er den
maaske endda ringe nok. Men det heenger
jo sammen med det ofte diskuterede Spergs-
maal, om der ikke efterhaanden er alt for
mange beskeftigede ved den indenlandske
Varefordeling. Diskussionen for eller imod
denne Opfattelse er imidlertid orkeslos.
Livet selv vilde hurtig besvare det paa
retbte Maade, hvis der blot var mere fri
Kebmandshandel her i Landet. Men det
System, som jeg her har fremdraget til Be-
lysning af en af de mange Sider, som
Spergsmaalet om Trusters og Kartellers



